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acuerdoe marco que, aungue no quede dentro de la ALADI, repito,
esta en la regidn.

México es parte, geograficamente, de América del Norte. Pero
23 parte, sustancialmente, culturalmente, histéricamente, de
América Latina. La pregunta no es que cédmo va nuestra reiscion
con América Latina. América Latina es parte de nosotros mismos; v
si nos interesa aumentar nuestro comercio con Europa, con Japén vy
con Estados Unidos Yy <on Canada, nos interesa, icaray! diria yo -
desde el puntoc de vista de lo que somos- fortalecer nuestra
relacidn con América Latina. S60lo a través de ests fortalecimien-
to latincamericano es como podemos si negociar mercantilmente con
los vecinos que tenemos al norte en Estados Unidos y Canada.

Pero ({qué significa México para América Latina como un socie
potencial? Significa, desde luego, independientemente de que ses
parte, ya a partir del 94, del area de libre comercioc de América
dei Norte, uno de los mercados de expansién mas importantes que
hay en este momento en el Continente. El! afio pasado Méxice sdlo,
México sin Tratado de Libre Comercio, en 1881, importamos cin-
cuenta mil millones de déiares; cincuenta mil millones de déla-
res, v s uns lastima que e} porcentaje que importamos de nues-
tros paises hermanscs de América Latina sea tan reducido, México
tiene por s{ mismo un enorme potencial de importacidn de produc-
tos de los paises latinoamericanos, y estd listo, le interesa
#stablecer Ambitos de un comercioc mucho mas amplio ¥ profundo,
ambitos de coinversién con los paises latinocamericanos.

Ahora, seguramente, dentro de unos meses, va a empezar a
hacer una operacidn  concreta: el deseo légico, entendible, de
varios paises de América Latina, de buscar comerciar no solamente
con las cincuenta mi] millones de doélares de México, o con ios
4ve  pueda tener el MERCOSUR o los paises andinos, sino con ios

seis miliones de millones de délares que tiene como producto Y
como  comercio guinientos mil millones de délares que tiene |los
Eztados Unidos de América; un poco menos.

Buenc, Méxice le ha tocado ser, por razones de la historia y
de la geografia, un poco el rompehielos de las relaciones con ei
Norte, Nos tocd el primero en la deuda, no por gracia sino guizas
por desgracia, porque primero caimos en el problema, porque
estamos m&s al norte, porque nos afectan mas inmediatamente v
también por ciertos problemas. Nos tocd abrir 1ia negociacion
comercial con los Estados Unidos en wun Tratado sumamente comple-
Jo. El pais con mas habilidades -para no usar la palabra "mafa®-
proteccionistas del mundo son {os Estados Unidos de América; ¥
negociar con &l fue un problema realmente complejo y dificil, que
abrid el camino para ia negociacidn de otros paises latinoameri-
canos., No tenemos PGr gué exponerlo en la mesa, pero todos sabe-
mos, tenemos perfectamente clara la estrategia "in pectore" que
es fundamental para los paises de América Latina, acuerdos
comercialies con Estados Unidos y Canada. Y el hecho}de que
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México haya logrado, cen un trabajo politico no facitl,
convencer a sus socios del Norte de gue se abra una clausu-
ia de adhesién dentro del Tratado de Libre Comercio de
América del Neorte, creo que va a agilizar muchisimo mas de
lo que nos imaginamos la posibie futura negociacidn de
otros paises o grupos de paises de América Latina con el
mercado del norte del continente.

México es, pues, por si mismo, un mercado enorme,
listo a comprometerse con todo el potencial para comprome-
terse con los paises hermanos de América Latina en acuerdos
comerciales vy, al mismo tiempo, es puente, ha sido punta de
lanza para abrir el mercado cerrado, porque asi{ lo ha sido,
de los Estados Unidos de América y del Canadéa; abrirlo para
que atras de nosotros, seguramente, yengan otros paises
hermanos del Continente. Ya se mencionan gquiénes son Yy ya
estan preparandose algunos grupos de negociadores: ya se ha
cencretado de gué se trata. Entonces, este problema gque hoy
tiene México de haberse salido de alguna manera, en cierta
forma al menos, de la letra sino del espiritu del marco del
Tratado de Montevideo, lo van a tener ptros paises latinoa-
mericanos muy pronto.

Por eilo, México propone, apoyando el comentarioc de
nuestro Presidente, o1 Canciiler Di Tella y del Secretario
General de 1a ALADI, experiencia que trae de esos trabajos
intensos de los a®os recientes Jorge Luis Ordofiez, que no
nombre este grupo ad-hoc para Qque, no solamente le dé una
facilidad a México; esto es importante para nosofros, Ppero
no s eso0. No solamente gue le dé una facilidad a los
paises gue quieren negociar después de México con Estados
Unidos vy Canada, incluso con Europa o con Japon. No; gue
tenga la decision, un grupo gue nos proponga algo, gue
coiogque a ALADI adelante histéricamente de nosotros y no
atras, como ia historia, trancamente. en mi opinidn, la ha
dejado.

Propongo, pues, Qque se considere pecr el Consejo de
Ministros la formacion de un peguefic grupo de personas gque
nos den un reporte, no se, en tres, cuatrno meses, que

permita avanzar en la reflexion de encontrar nuevas formu-
las que abran el espacio de la ALADI para convertirlo,
repito, en motor del cambio.

Gracias, Sefior Presidente.

PRESIDENTE. Muchas gracias por sus estimulantes pala-
bras, y Creo gue nos van a hacer reflexionar a todos.

Uruguay.

Delegacion del URUGUAY (Héctor Gros Espiell). Muchas
gracias, Sefior Presidente.

He escuchado con atencidn y gran interds sus palabras,
el informe del Sr. Presidente del Comité de Representantes,



